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¡VENGA, MIGUEL,
LANZA! ¡ES PELOTA

DE PARTIDO!

¡ATENTA,
MARINA!

¡AAAAH! ¡INCREÍBLE!

¡EMPATADOS!
¡Y VAYA 

PRIMER PLANO
DE JUANA!

¡GRUMFT!
¡ÑÑÑAA!

¿TE HAS
HECHO
DAÑO?

¡NO! ¡ESTOY BIEN!
¡AHORA SACAMOS

NOSOTROS!

TÓMATE UN 
DESCANSO, SI
QUIERES...
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¡AH, NO! 
¡NI HABLAR!

¡ASÍ, ASÍ, 
MUY BIEN!

¡AAAAAAH!

¡FILMA, ENRIQUE!
¡ÉSTE ES UN 

MOMENTO HISTÓRICO!

¡BAH! ¿DE
QUÉ VAS?

¡PELOTA DE
SET! ¡PELOTA
DE PARTIDO!

¡FINAL! ¡QUÉ 
PARTIDAZO! 
¡OS FELICITO!

ESPERO QUE
HAYAS GRABA-
DO BIEN A MI
HERMANITA,

PORQUE ÉSTA
HA SIDO UNA
OCASIÓN ÚNICA.

¡AH, NO! ¡ESTO
SÓLO ES EL
PRINCIPIO!

DÉJAME VER...

NO ES 
NADA... CASI
NO DUELE.
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NO PARECE GRAVE, PERO
SERÍA MEJOR QUE TE 

VENDASE... ¡Y NO QUIERO
PROTESTAS!

SÍ, ENFERMERA...

SÍ, POR JUANA... NO SÉ
QUÉ LE PASA A TU 
HERMANA, MIGUEL...

¡HAY QUE 
RECONOCER QUE HABÉIS

JUGADO BIEN!

LO QUE PASA ES QUE SE 
ACABA EL VERANO Y TIENE QUE 
PONERSE LAS PILAS PARA ENCON-
TRAR TRABAJO... Y YO TAMBIÉN...

PERO TÚ YA 
TIENES TRABAJO...

NO ESTOY TAN
SEGURO. DESPUÉS
DE LAS VACACIO-
NES QUIZÁS TEN-
DRÉ QUE BUSCAR

OTRA COSA...

POR LO MENOS TÚ 
YA TIENES EXPERIENCIA
COMO FISIOTERAPEUTA...

YO SÓLO TENGO 
MIS ESTUDIOS...

TIENES UNA
DIPLOMATURA
EN TRABAJO
SOCIAL, ¿NO?

SÍ, ADEMÁS DEL CURSI-
LLO DE FISIOTERAPIA...

NO SÉ, TENGO 
LA INTUICIÓN DE
QUE DE ESE 

CURSILLO PODRÍA
SALIR ALGO...

PERO, ¿YA TIENES
LOS PAPELES?

BUENO, ACABO DE 
CONSEGUIR LA 
NACIONALIDAD…

3



…Y AHORA 
ME GUSTARÍA
ENCONTRAR UN
TRABAJO DE

ENFERMERA, QUE
ES LO QUE DE
VERDAD ME

GUSTA...

SÍ, YA, AHORA TENGO QUE CORRER
PARA LLEGAR A MI TRABAJO, Y 
DESPUÉS ME TOCA ESTUDIAR EL

EXAMEN DE INFORMÁTICA...

¿Y A TI NO?

VAYA, VEO QUE LOS
TRES NOS TENDREMOS
QUE PONER LAS PILAS...

Y EL VERANO
SE ACABA.

¿TE DUELE 
EL TOBILLO?

UN POCO, PERO EN
CUANTO LLEGUE A
CASA ME PONDRÉ

UNA VENDA...

PUEDE... NO SÉ...

ME PARECE QUE
TE PREOCUPA

ALGO...

MIRA, ENRIQUE, HE ESTADO
DÁNDOLE VUELTAS A 

ALGUNOS ASUNTOS, Y CREO
QUE CON TUS CONOCIMIEN-
TOS DE INFORMÁTICA Y DE
VÍDEO SE PODRÍA HACER

ALGO MEJOR QUE UN TRA-
BAJO TEMPORAL COMO 
AYUDANTE DE CÁMARA...

NO LO DUDES.
EN TODO CASO,
MI CONTRATO
ACABA EN

QUINCE DÍAS.

TE LO DIGO EN 
SERIO. QUIZÁ CON TU 

CREATIVIDAD Y MIS CONOCI-
MIENTOS DE ECONOMÍA

PODRÍAMOS MONTAR ALGO
INNOVADOR... YA SABES
QUE TRABAJÉ PARA UNA

PRODUCTORA...

HAS JUGADO MUY BIEN,
CON GANAS... NUNCA 
TE HABÍA VISTO ASÍ...
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SABES QUE NO SOY MUY
PRÁCTICO. ME GUSTA FIL-
MAR GRUPOS MUSICALES,
PARTIDOS DE VOLEI... ...Y
TODO LO REFERIDO A 

PROGRAMAS DE IMAGEN 
Y VÍDEO... PERO NO SÉ
NADA DE NEGOCIOS...

EH, ROBERTO, ¿AÚN TRABAJAS?

ÉSTE ES UN PROGRA-
MA MUY INTERESANTE...

FIN DE TRAYECTO. AHORA NO TE LO
PUEDO DECIR...

QUIZÁS LA SEMANA
QUE VIENE, SI VIE-
NES A JUGAR CON

NOSOTROS...

PERO...

CLARO, PERO 
NO SÉ DÓNDE
QUIERES IR 
A PARAR...

ES HORA DE HACER LOS
EJERCICIOS DE REHABILITA-
CIÓN, ASÍ QUE APAGA YA

ESE ABURRIDO PROGRAMA...
MEJOR QUE

AYER...

NO TAN 
ABURRIDO. 

QUIZÁS ALGÚN DÍA
LO NECESITES...

¿CÓMO VA ESO?
¿QUÉ TAL, 

HERMANITOS?

MIRA, JUANA,
YA PUEDO
DOBLARME

HASTA
TOCARME
LOS PIES...

CON QUE NO
ME CREES...

NO SUEÑES,
JUANA.

NUEVAS FORMAS DE PUBLICI-
DAD, CD ROMS INTERACTI-

VOS, VÍDEOS MUSICALES... ¿NO
TE DICE NADA TODO ESO?
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¿NO TE LO HA DICHO?

NO QUIERO OÍR NI UNA
PALABRA MÁS, JUANA... LA

CUESTIÓN ES QUE MI
CONTRATO ESTÁ A PUNTO

DE TERMINAR...

¿QUÉ TENÍA QUE
DECIRME?

AHORA NO DIRÉ
NADA. PERO
DEBERÍAMOS

HABLAR TÚ Y YO.
TENGO UNA IDEA...

¡QUÉ BIEN! EH, ROBERTO,
¿NO CREES QUE MIGUEL

PODRÍA DEDICARSE 
SIEMPRE A HACER ESTE

TRABAJO?

ES MUY
BUENO, TE LO
ASEGURO...

PERO YA TIENE
TRABAJO...

LAS NECESITA-
RÁS, CRÉEME.

SÉ QUE NO PUE-
DES QUEDARTE
CON LOS BRAZOS
CRUZADOS, Y HE
PENSADO QUE...

NO, NO. HABLA,
NO LE HAGAS

CASO...

NO NECESITO IDEAS,
EN ESTE MOMENTO...

AHORA CALLA, 
POR FAVOR.

UNA EMPRESA DE SERVICIOS 
A DOMICILIO. ESO ES LO QUE
TENÍA PENSADO... SERVICIOS
ASISTENCIALES PARA GENTE
QUE LOS NECESITA, GENTE
COMO ROBERTO... ¿QUÉ 

OS PARECE?

ÉSAS SON COSAS DE
EMPRESARIOS... YO NO
TENGO CAPITAL... Y ADE-
MÁS ES MUY DIFÍCIL

MONTAR UNA EMPRESA...

PUEDE QUE
NO TANTO...

DEJAD
CORRER 

EL TEMA...

6



NO, JUANA, DE VERDAD
QUE ES UNA BUENA

IDEA... MIGUEL, PIÉNSALO...
TAL VEZ...

¡DE QUÉ VAS!
¡SÓLO SON 
QUIMERAS!

¡QUÉ PELÍCULA TAN
MALA!

SÍ, PERO ¡QUÉ
EFECTOS 

ESPECIALES!

¡BAH! A ANDREA Y A MÍ
NO NOS INTERESAN LOS
EFECTOS ESPECIALES...

A TI LO QUE 
TE GUSTAN SON
LOS BOCATAS
ESPECIALES...

¿NO TENÍAMOS
QUE ESPERAR
A MIGUEL Y A

MARINA?

MARINA TIENE UN CANGURO
ESTA NOCHE, Y MIGUEL NO
TENÍA GANAS DE VER PELÍ-
CULAS DE CIENCIA FICCIÓN...

¡Y TANTO! 
¡ENTREMOS AHÍ!

ESO SUENA
RARO...

ENTONCES, 
¿ENTRAMOS?

YO ME PIDO
UNO DE 

TORTILLA...

ESTOS SITIOS DE
BOCATAS SON UNA

BUENA IDEA, 
¿O NO?
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UNA IDEA GENIAL,
BOCATAS EN 
LUGAR DE 

HAMBURGUESAS...
UNA IDEA SIMPLE 

Y BUENA... 

¡UNO DE 
TORTILLA!

¡UN COMBO
NÚMERO TRES!

¡UNO DE
CALAMARES!

A VECES TAMBIÉN
TÚ TIENES IDEAS...

PERO SÓLO A
VECES...

PUES YA ES HORA DE
QUE TE PONGAS EN MAR-
CHA. QUIERO VER LOS
CORTOS QUE HICISTE EL
AÑO PASADO Y EL VÍDEO
DE LOS «ARRÍTMICOS». 

¿YA
ESTAMOS?

PUES ME HAN 
DICHO QUE EL 

VÍDEO MOLA MUCHO.

¡ES QUE SON ARRÍTMI-
COS DE VERDAD! ¡SON

UN DESASTRE!

NO SERÁ
PARA
TANTO.

¡VAYA 
NOMBRE
TONTO!

HABLO EN SERIO. QUIERO
VER LO QUE HACES... ME
RONDAN ALGUNAS IDEAS...

VÍDEOS MUSICALES, PUBLICIDAD, CD ROMS
INTERACTIVOS PARA EMPRESAS, INSTITUCIO-
NES Y CENTROS EDUCATIVOS... ¿NO TE 

SUENAN DE NADA ESAS COSAS?
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YA, SÍ, ES POSIBLE, PERO TE
RECUERDO QUE PARA HACER
ESO HAY QUE TENER UNA
CÁMARA PROFESIONAL Y UN
BUEN EQUIPO INFORMÁTICO...

ESO SUENA BIEN...
Y ÉSA ES LA

CUESTIÓN... HACER
LAS COSAS COMO

ES DEBIDO...

SÍ, SUENA MUY BIEN... TAN BIEN COMO
ESTE COMBO NÚMERO TRES... GRUMFT!

¡BUHH! ESTO DE FILMAR PARECE
FÁCIL, PERO SEGURO QUE ME

SALE UN DESASTRE...

TU SACA...

NO TE PREOCUPES... FILMA, 
PUEDE QUE EN EL MONTAJE 

SALVEMOS ALGO...

ME PARECE QUE LO
QUE NO SALVARÁS
ES EL PARTIDO...
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HOY NO ES 
MI DÍA...

¡EH, VOSOTROS! 
¿¡DE QUÉ OS REÍS!?
¿TAN MAL JUGAMOS?

¿QUÉ TOBILLO,
MIGUEL? ¡AL FIN
VAMOS A JUGAR!

¡SERÁ DIVERTIDO! ¡SOBRE TODO
PARA NOSOTROS!

¿AH, SÍ?
ENTONCES

JUGAD: CINCO
CONTRA CINCO...

BUENO, SUPONGO
QUE TODO PUEDE
MEJORARSE, ¿NO?

JUANA, ¿TE DUELE
AÚN EL TOBILLO?

10



¡ÁNIMO!

¡QUÉ 
OPTIMISTA!

TRANQUILOS,
¡VAMOS A
GANAR!

¡SOMOS UN 
EQUIPO!

¡PELOTA DE
JUEGO, CHICOS!
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¡SACÁIS VOSOTROS!

TRANQUILA,
ANDREA, SÓLO 
ES UN JUEGO...

MUY BIEN,
¡PASÁDMELA!

¡HABÉIS JUGADO MUY
BIEN! ¿CUÁNDO NOS
VOLVEMOS A VER?

LA SEMANA 
QUE VIENE, 
¡REVANCHA!

¡ACEPTADO!!

¡CALMA! ¡TÚ,
ENRIQUE, PONTE A

LA IZQUIERDA! 
TÚ, MARINA, ¡AL 

CENTRO!

NO ME LO PUEDO
CREER, MIGUEL...
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¡ESTO ES
MUY

BUENO!

¡PERO EN
MODERNO!

YA LO SÉ YO.
¡BUENO Y DIVERTI-
DO! SE PARECE

UN POCO A
BUSTER KEATON...

TE DIJE QUE NO 
QUERÍA OÍR HABLAR DE
TUS FAMOSAS IDEAS...

ESO NO
SIGNIFICA
NADA...

CLARO QUE SIGNIFICA ALGO.
TAL VEZ JUANA TIENE RAZÓN.

A TODOS NOS ATRAE 
EL TRABAJO ASISTENCIAL, 

ESPECIALMENTE A TI,
MIGUEL... ESTUDIASTE PARA

SER FISIOTERAPEUTA...

QUIZÁS SÍ, AUNQUE NO ES
TAN FÁCIL. CONOZCO UN POCO
EL MERCADO, A LA GENTE
QUE SE DEDICA A ESTO, Y
SÉ QUE HAY PERSONAS QUE
NOS CONTRATARÍAN A DOMICI-
LIO PORQUE NO SE PUEDEN
DESPLAZAR... SIN EMBARGO,
SURGIRÁN PROBLEMAS DE
FINANCIACIÓN, DE PAPELEO...

¡UNA LÁSTIMA! 
¡ME GUSTARÍA 
VER OTRO!

FIN

REALMENTE ENRIQUE
PODRÍA HACER ALGO
CON ESTE MATERIAL.

TIENES MUCHAS
CUALIDADES,
MIGUEL... EL
OTRO DÍA EN 
LA PLAYA...

LA IDEA DE MONTAR UNA
EMPRESA DE SERVICIOS ASIS-
TENCIALES ES INTERESANTE.

¿SÓLO ENRIQUE? Y
¿QUÉ ME DICES 
DE VOSOTROS?

LA IDEA ES BUENA,
PERO YO NO 

TENGO MADERA 
DE EMPRESARIO...
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YA EMPIEZAS 
A PENSAR EN

SERIO. REALMENTE
ERES UN CHICO

PRÁCTICO...

CUANDO FUI AL IMFOF 
EN BUSCA DE TRABAJO ME
DIJERON QUE ASESORABAN A
LOS JÓVENES QUE QUERÍAN

MONTAR SU PROPIA EMPRESA...
PODRÍAMOS PENSAR ALGO Y

PEDIRLES CONSEJO.

HAS TERMINADO
MUY TARDE DE
TRABAJAR HOY...

ESTÁ BIEN,
PENSARÉ EN

ELLO...
¿Y NO PODRÍAMOS “PEN-
SAR” EN UNOS DELICIO-
SOS BOCATAS DE ESOS
QUE HACE ROBERTO?

TÚ, MARTA, UN POCO MÁS
DE GRACIA, ¡MUÉVETE!

¡OH, NO! ¡YA
ESTAMOS!

MUY BIEN,
EL SEÑOR
SE LO 

PENSARÁ...

¡POR
SUPUESTO!

¿POR QUÉ NO? LA
CUESTIÓN SERÍA

DARLE VUELTAS A
ESTA IDEA Y BUSCAR-
LE UNA SALIDA, ¿NO?

UF, NO LO SÉ...Y AÚN ME 
QUEDAN COSAS
QUE HACER. Y

VOSOTROS, ¿QUÉ?
¿OS HA CONVENCI-

DO JUANA?

¡HOLA A TODOS!

NO ES UNA IDEA 
CUALQUIERA, MIGUEL,
PODRÍAIS HACER LO

QUE MÁS OS GUSTA, Y
ADEMÁS DEPENDERÍAIS
DE VOSOTROS MISMOS...
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¿QUÉ TE 
PARECE?

¡OH!

FRANCAMENTE,
TENDREMOS

QUE REPETIR...
¡PARECÉIS
MARCIANOS!

¡PUES EN
MARCHA!
¡RITMO!

¿SEGUIMOS
MAÑANA?

¿QUIERES
TOMAR UN
CAFÉ?

NO SABÍA QUE TE 
PONÍAS TAN SERIO 
CUANDO FILMABAS... 
HAS ACOBARDADO A 
LA POBRE CHICA...

¡ES QUE LOS
‹‹ARRÍTMICOS›› SON

ARRÍTMICOS! ¡LA MÚSI-
CA VA POR UN LADO 
Y ELLOS POR OTRO!

¡BUENA
IDEA!

¡DOS
CAFÉS 

CON HIELO!

¡ASÍ ME GUSTA!
¡MUY BIEN! ¡ÉSTE
SÍ QUE ES BUEN

MATERIAL!

¡UN DÍA MAGNÍFICO! ¿HA IDO BIEN EL
TRABAJO?

AQUÍ A LA MISMA
HORA, ¡Y NO QUIE-
RO RETRASOS!

¡ADIÓS!

¡HOLA, JUANA! 
¡YA HEMOS 
TERMINADO!

PUEDE QUE SÍ...
TENDRÉ QUE 

VISIONAR EL MATE-
RIAL EN CASA...
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¿POR QUÉ
ME MIRAS

ASÍ?

¿POR QUÉ?
VAYA.

PORQUE TÚ Y YO MONTAREMOS UNA
EMPRESA DE VÍDEO Y PUBLICIDAD...
YA TE DIJE QUE CONOCÍA GENTE

DE UNA PRODUCTORA...

CUANDO ACABES ESTE
VÍDEO, YO ME ENCAR-
GARÉ DE MOVERLO.

NO TE ESTOY PROPONIEN-
DO QUE TE CASES 

CONMIGO... SE TRATA DE
EMPEZAR A TRABAJAR EN

LO QUE NOS GUSTA...

PERO... ¿MATRIMONIO?

¡NI PENSARLO! HE DICHO
TRABAJO, CREACIÓN,
VÍDEOS, PROGRAMAS

INTERACTIVOS...

SÍ, YA, ESTO
EMPIEZA A
SONAR BIEN,

INTERACTIVOS...

¡NO QUIERO MÁS
BROMAS! LO QUE
QUIERO ES VER
ESTE VÍDEO EN

CUANTO LO ACABES
DE MONTAR.

HOLA, 
¿CÓMO VA ESO?

BIEN, BIEN...

PUES NO TENÉIS MÁS QUE 
EXPONER LO QUE QUERÉIS HACER
Y LAS NECESIDADES QUE TENÉIS...

EHEM... SÍ... PENSAMOS
QUE TENE-
MOS UNA

BUENA IDEA...

TÚ LO QUE NECESI-
TAS ES A ALGUIEN
QUE SE OCUPE DE
BUSCAR CLIENTES,
EQUIPO, CONTACTOS,

FINANCIACIÓN...
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DECIDME.... 

VERÁS, HEMOS PENSA-
DO QUE PODRÍAMOS

MONTAR UNA EMPRESA
DE SERVICIOS DE

AYUDA A DOMICILIO...

¿QUÉ TIPO
DE AYUDA?

HABÍAMOS PENSADO EN 
AYUDAR A PERSONAS CON
DISCAPACIDADES FÍSICAS.

MARINA ES ENFERMERA, YO
TENGO LA DIPLOMATURA DE
TRABAJO SOCIAL, Y MIGUEL
TIENE TÍTULO Y EXPERIENCIA

COMO FISIOTERAPEUTA.

¿QUIERES
DECIR QUE
DEBEMOS

OFRECER ALGO
ESPECIAL?

BIEN, DEBÉIS OFRECER ALGO QUE
PUEDA ENCONTRAR UN MERCADO,
QUE RESPONDA A UNA DEMANDA

QUE OTROS SERVICIOS NO CUBRAN...
BUSCAR UNA ZONA DETERMINADA

DONDE FALTEN ESE TIPO DE 
SERVICIOS...

AJÁ, ¿Y ESO
ES TODO?

ES EL PRINCIPIO...
NOSOTROS OS PODEMOS
ASESORAR SI QUERÉIS

CONCRETAR VUESTRO PLAN
DE EMPRESA. UN PLAN

QUE TENGA EN CUENTA EL
MERCADO, LOS CLIENTES,
LA COMPETENCIA, LOS

RECURSOS HUMANOS, LOS
PRECIOS, LA FINANCIACIÓN,

LA PROMOCIÓN...

PERO ANTES 
TENDRÍAMOS QUE 
DEFINIR MEJOR LO 

QUE QUEREMOS, ¿NO?

EXACTO, Y, DE HECHO,
OS RECOMIENDO QUE
ASISTÁIS A UN CURSO
DE LOS QUE HACEMOS

EN EL IMFOF. SE
TRATA DE UN 

SEMINARIO LLAMADO
“ELABORACIÓN DEL
PLAN DE EMPRESA”...

OS PUEDE SER 
MUY ÚTIL.

DESDE LUEGO QUE 
LA FORMACIÓN TIENE
MUCHA IMPORTANCIA,

PERO ME PARECE QUE
DEBERÉIS DEFINIR EL
PRODUCTO O EL SERVI-
CIO QUE OFRECÉIS...
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NOS
PUEDE
AYUDAR,
CLARO...

EN TODO CASO, LA 
CUESTIÓN ES QUE DEIS 
UN VALOR AÑADIDO A
VUESTRA IDEA INICIAL, 

QUE DE HECHO ES INTE-
RESANTE, PORQUE CADA
VEZ SON MÁS NECESARIOS

ESTOS SERVICIOS A 
DOMICILIO...

PENSAREMOS 
EN ELLO...

LO TENDREMOS
EN CUENTA...

Y RECORDAD QUE
TAN IMPORTANTE
COMO TENER UNA
BUENA IDEA ES

TENER EL IMPULSO 
Y EL ENTUSIASMO
PARA LLEVARLA 

A CABO.

GRACIAS...

ADIÓS

HASTA
PRONTO

MIGUEL, ¿QUÉ
TE PARECE?

A MÍ ME
PARECE QUE
ESTE GRUPO

ES MUY
DIVERTIDO,
PERO ¡QUÉ
MÚSICA!

ME PARECEN 
FANTÁSTICAS, MUY
EN LA LÍNEA DE
ENRIQUE... PUEDE
QUE LE FALTE UNA
CALIDAD PROFESIO-
NAL AL MATERIAL
QUE EMPLEA...

¡TE HABLO DEL
VÍDEO! ¡DE LAS 

IMÁGENES!

PERO ESTAMOS 
DE ACUERDO EN
QUE DEBERÍA 

DEDICARSE SERIA-
MENTE A HACER
ESTE TRABAJO...

¡Y TANTO QUE
SÍ! PERO ¿QUÉ
PIENSAS TÚ?

CUANDO TENGÁIS
MÁS CLAROS ESTOS

ASPECTOS NOS 
VOLVEMOS A VER...

POR CIERTO, 
TAMBIÉN OS DARÉ
ESTE MODELO DE
ELABORACIÓN DE
PLAN DE EMPRESA

PARA QUE OS 
SIRVA DE GUÍA...
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FÁCIL NO ES, PERO 
ES POSIBLE.

MIRA, MIGUEL, A MI ME ENCANTA
HACER ESTO. ES EL TRABAJO
QUE QUIERO HACER, PERO NO
CREO QUE SEA TAN FÁCIL...

YA, COMO NOS
DIJERON EN EL
IMFOF, LA CUES-
TIÓN ES HACER
UN BUEN PLAN
DE EMPRESA,
QUE AYUDE A
REDUCIR LOS
RIESGOS DEL

NEGOCIO.

QUIZÁS, PERO HAY
QUE SER MÁS
ATREVIDOS...

SÍ, BIEN, ¿Y EL 
DINERO NECESARIO
PARA COMPRAR UN

EQUIPO PROFESIONAL?

SI TÚ TE ENROLLAS,
ENRIQUE, YO BUSCARÉ
ALGUNA FORMA DE
FINANCIACIÓN. CREO
QUE HAY AYUDAS
PARA LA GENTE

JOVEN.

SI FUESE CIERTO,
PODRÍAMOS HACER

ALGO, CLARO...

YO NO QUIERO HACER
EL CUENTO DE LA
LECHERA, EH... PERO 

SI ALGUIEN SE 
INTERESA...

PODRÍAIS
HACER

MARAVILLAS...

TÚ DAME EL
VÍDEO, Y YO ME
OCUPARÉ DEL

RESTO...

OH, VAYA, SI TE
PONES ASÍ...

NO ES EXACTAMENTE
ESO. HE EMPEZADO UN
CURSO EN EL IMFOF EN
EL QUE SE EXPLICA LA
UTILIDAD DE TENER UN
BUEN PLAN DE EMPRESA
A FIN DE REFLEXIONAR
SOBRE LA IDEA, DARLE

FORMA Y ESTRUCTURARLA
CON COHERENCIA...
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AHORA SÍ QUE SE HA
ACABADO EL VERANO.

Y...

UN 
HELADO...

¿POR QUÉ
NO? ¡UN
HELADO!

YO TAMBIÉN. POR
CIERTO, MARINA,
¿HABÉIS PENSADO

ALGO SOBRE 
VUESTRO TRABAJO?

MIRA, NOS PARECE QUE
ESTÁ MUY CLARO QUE

MUCHAS PERSONAS MAYORES
NECESITAN ASISTENCIA FISIO-
TERAPÉUTICA A DOMICILIO, Y
NOSOTROS REUNIMOS LAS

CONDICIONES PARA HACERLO...
ADEMÁS, MIGUEL HA TRABA-
JADO COMO FISIOTERAPEUTA
Y CONOCE EL MERCADO...

TAMBIÉN HAY OTRAS 
PERSONAS NO TAN MAYO-
RES CON LOS MISMOS 
PROBLEMAS... INCLUSO

HEMOS PENSADO QUE, MÁS
ADELANTE, PODRÍAMOS
ESPECIALIZARNOS EN 

FORMACIÓN PREVENTIVA DE
DOLENCIAS POSTURALES...

BIEN, LO QUE ESTÁ CLARO 
ES QUE PODEMOS OFRECER
VALORES AÑADIDOS AL SERVI-
CIO, Y QUE PODEMOS ADECUAR
LOS PRECIOS AL MERCADO. A
MÍ LO QUE ME PREOCUPA ES

LA FINANCIACIÓN...
MIGUEL
TIENE 

ALGUNOS
AHORROS... 

ES DECIR, CÓMO 
PAGAMOS LOS GASTOS 
DE TRAMITACIÓN, LOS
MATERIALES QUE 
NECESITAREMOS...

...LOS SUELDOS DE
LOS PRIMEROS

MESES, UN LOCAL...

NO HEMOS 
DEJADO DE PEN-
SAR EN ÉL NI UN
SÓLO MOMENTO 
EN TODOS ESTOS

DÍAS...

¿QUERÉIS 
UN CAFÉ?

20



PERO NOSOTROS,
¿QUÉ PODEMOS

HACER?

¡ME PARECE
QUE TENGO 
UNA IDEA!

YA DEJA DE
LLOVER.

¿QUÉ IDEA?

SÍ, PERO AQUÍ NO 
ACABA TODO... TAMBIÉN
DEBEMOS PENSAR QUE
AL PRINCIPIO NOS HEMOS
DE DAR A CONOCER...

CALIDAD Y SALUD EN LOS
CENTROS DE TRABAJO...
PODRÍAMOS ESPECIALIZAR-
NOS EN LAS CONDICIONES

DE TRABAJO DE LA
GENTE, A FIN DE PREVENIR
LAS DOLENCIAS DERIVADAS
DE LAS MALAS POSTURAS

Y LOS HÁBITOS DE 
TRABAJO...

ES UNA POSIBILIDAD
MÁS, AL FIN Y AL

CABO SOY FISIOTERA-
PEUTA, Y ÉSTE ES 
UN TEMA QUE ME

GUSTA... PERO AHORA
DEBEMOS CENTRAR-
NOS EN LA IDEA 

INICIAL...

ESTOY DE ACUER-
DO. YA VEREMOS
EN EL FUTURO...
AHORA DEBEMOS

TENER LOS PIES EN
EL SUELO.

AL MENOS YA TENÉIS UNA
IDEA DE LAS DIFICULTADES...

AHORA EL TEMA ES 
ENCONTRAR SOLUCIONES. 
ES EL MOMENTO DE QUE
RELLENÉIS LAS HOJAS DEL
PLAN DE EMPRESA. POR

CIERTO, HE SABIDO QUE A
TRAVÉS DE LA WEB DEL
IMFOF PUEDES HACER EL

PLAN DE EMPRESA... 

NO OS PONGÁIS 
NERVIOSOS. LA CUESTIÓN
ES EMPEZAR CON LO
MÁS NECESARIO, Y 
DESPUÉS AMPLIAR...
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¿QUÉ? ¿YA HABÉIS
ENCONTRADO TRABAJO?

RECUERDA QUE HE
ESTUDIADO EMPRESA-
RIALES, Y QUE HE
HECHO CURSOS DE

INFORMÁTICA...

¿QUÉ SIGNIFICA
ESO?

YA VES, PAPÁ, 
TIENEN IDEA E

INICIATIVA.

DICE QUE
ES DE 

UNA PRO-
DUCTORA...

SÍ... YA...
CLARO...

¿QUÉ PASA TÍA?
¿HAS VISTO UN
FANTASMA?

LE HA 
GUSTADO...

NO SÉ, NO
SÉ... ESTO...

QUIEREN
DEDICARSE
A LO QUE
LES GUSTA...

PERO JUANA, ¿QUÉ
PIENSAS HACER TÚ 

CON ESE AMIGO TUYO,
EL DE LOS VÍDEOS?
¿QUÉ ES ESO DE 

VENDER VÍDEOS MUSI-
CALES Y ESA HISTORIA
DE LOS CD ROMS?

BUENO, PAPÁ, NO 
BUSCAMOS TRABAJO,
EXACTAMENTE... MÁS
BIEN NOS ESTAMOS

INVENTANDO NUESTRO
PROPIO TRABAJO.
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¿GUSTADO?
GUSTADO, ¿QUÉ?

ENRIQUE, ¿ME
OYES? NOS HEMOS

DE PONER EN 
MARCHA... LES 
HA GUSTADO...

POR CIERTO,
¿DÓNDE
ESTARÉIS
UBICADOS?

QUIEREN VER 
MÁS COSAS 

TUYAS... PODRÍAMOS 
ELABORAR UNA 

PROPUESTA SERIA...
TÚ Y YO...

BUENO, VEO 
QUE TENÉIS UN
BUEN PLAN DE
LANZAMIENTO.

¿TENÉIS PREVISTO
CONTRATAR A

ALGUIEN?

MAGNÍFICO... ES
UN PASO...

TENDRÉ QUE
LLAMAR A
ENRIQUE...

¡QUÉ
COSAS!

DE MOMENTO, NO SERÁ 
NECESARIO. YA SOMOS TRES
EN LA EMPRESA Y TENEMOS

MUY CLARO LO QUE 
HARÁ CADA UNO.

COMO SE TRATA DE UN 
TRABAJO QUE SE REALIZA

SOBRE TODO A DOMICILIO, NOS
BASTARÁ CON UNA PEQUEÑA 
OFICINA QUE NOS DEJA EL

PADRE DE ANDREA...

EL PUNTO
MÁS CRÍTICO
LO VEO EN
LA FINANCIA-

CIÓN...

EL VÍDEO QUE LE
ENVIÉ... LO ACABA
DE VER, Y LE HA
MOLADO BASTANTE,
SOBRE TODO POR

EL TRATAMIENTO DE
LAS IMÁGENES EN
EL ORDENADOR...
QUIERE HABLAR 
CON NOSOTROS...
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¿QUÉ FORMA
JURÍDICA NOS
RECOMIENDAS
PARA NUESTRA

EMPRESA?

¿NO TE HA
GUSTADO?

POR LO
MENOS 

NOS HEMOS
REÍDO...

LA SOCIEDAD LIMITADA
LABORAL TIENE MUCHAS
VENTAJAS Y AYUDAS
IMPORTANTES DEL

GOVERN DE LES ILLES
BALEARS. PERO OS

RECOMIENDO QUE PIDÁIS
CONSEJO EN LA

VENTANILLA ÚNICA O EN
LA ASSOCIACIÓ DE

SOCIETATS LABORALS.

BIEN, TENEMOS TRABAJO POR
DELANTE. MUCHAS GRACIAS 

POR VUESTRA AYUDA.

¡GENIAL! ÉSTE ERA UN TEMA
QUE NOS PREOCUPABA... ESTO, 

Y EL PAPELEO...

NO OS PREOCU-
PÉIS. EN LA

VENTANILLA ÚNICA
PODÉIS HACER
TODOS LOS 

TRÁMITES DE
CONSTITUCIÓN...

CONTINUAREMOS
EN CONTACTO.
SUERTE A 
LOS TRES.

¡QUÉ PELÍCULA!
¡HA SIDO 

FANTÁSTICA!

¡OH, SÍ! ¡RATONES QUE
HABLAN Y PIENSAN!

¿QUÉ BOCATA
PIDES?

UNO INTEGRAL.

BUENA IDEA,
¡TE COPIARÉ!

¡DOS 
INTEGRALES!

TENGO
QUE

DECIRTE
ALGO...

AHORA ES MÁS 
SENCILLO OBTENER
SUBVENCIONES. Y

ADEMÁS, CON NUES-
TRA AYUDA, PODÉIS

ACCEDER A CRÉDITOS BLAN-
DOS O A LÍNEAS DE AVALES
PARA EMPRENDEDORES...

YA, ES CIERTO. 
EN ESO NECESITA-
REMOS VUESTRA

AYUDA...
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¡OH, NO! ¡MI 
MADRE NO QUIERE
QUE ME CASE!

ES AÚN MÁS
FUERTE...

¿AH, SÍ?
PUES DI...

MEJOR SENTADOS...

AQUÍ TENÉIS, DOS
INTEGRALES.

HUMM... ¿QUÉ TENÍAS
QUE DECIRME?

NO VEO A NADIE
MÁS EN LA MESA.

PERO NO 
TENEMOS PAPELES,
NO SOMOS UNA

EMPRESA.

NADA IMPORTANTE...
¿SABES QUE MIGUEL,
MARINA Y ANDREA 
SE HAN DECIDIDO A
MONTAR UN SERVICIO
DE ASISTENCIA A 

DOMICILIO?

NO, LA PRODUCTORA...
NOS HARÍAN UN 

CONTRATO, SI FUÉSEMOS
UNA EMPRESA... LES
INTERESAN LAS IDEAS
QUE LES OFRECIMOS Y
EL TIPO DE TRABAJO
INNOVADOR QUE HACE-
MOS CON EL ORDENA-
DOR... ¡FALTAN BUENOS

INFORMÁTICOS!
ESO ESTÁ
MUY BIEN...

PERO...

UN CONTRATO... ESO
ES LO QUE QUIEREN...

¿MIGUEL?

¿HABLAS DE NOSOTROS? A ESO IBA.

¿Y QUÉ 
TENDRÍAMOS
QUE HACER?

MIRA, ME PARECE
QUE COMO TENEMOS
UN POCO DE PRISA,
NOS TENDRÍAMOS

QUE PONER LAS PILAS
Y HACER LOS PAPE-
LES YA, SIN DARLE

MUCHAS MÁS VUELTAS
AL ASUNTO. TOTAL,
QUE PODEMOS IR A
LA VENTANILLA ÚNICA
PARA DAR DE ALTA
LA EMPRESA Y MON-
TAR UNA SOCIEDAD...

25

l
a

c
o
n
s
t
i
t
u
c
i
ó
n

d
e

l
a

e
m
p
r
e
s
a

4



MUY BIEN, ENTON-
CES, ADELANTE...

LA AFILIACIÓN 
AL RÉGIMEN

GENERAL DE LA
SEGURIDAD SOCIAL

SOBRE TODO...

HABRÁ
QUE TRA-
BAJAR,

PERO LAS
PERSPECTIVAS SON
BUENAS... TENGO
CONTACTOS Y HAY
UN CAMPO PARA

EXPLORAR.

DE ACUERDO... AL
FIN Y AL CABO NO
PERDERÍAMOS EL
CAPITAL INICIAL, Y
LOS GASTOS DE 

TRAMITACIÓN SON... 

ADEMÁS, CON ESTE 
PRIMER ENCARGO CUBRIRÍAMOS
LOS PRIMEROS GASTOS, Y YA
ESTOY HABLANDO CON OTRAS 

PRODUCTORAS... DEBEMOS TENER
UN POCO DE CONFIANZA.

...ASUMIBLES...

PARA MONTAR UNA
SOCIEDAD... 

¿CÓMO SE DICE?

DE ESO 
YA NOS

INFORMARÁN...

¿QUÉ MÁS
NECESITAREMOS? ¡ÉSTE SÍ QUE 

ES UN BUEN 
PROGRAMA DE 
CONTABILIDAD!

¡QUESOS! 
¡FLECHAS!

¡DIAGRAMAS 
PRECISOS!

¡HOLA, CHAVAL!
¿CÓMO VA?

¿Y
TÚ?

LO TENGO CONTRO-
LADO... MONTAR UNA
SOCIEDAD REQUIE-
RE UN CAPITAL MÍNI-
MO... Y AL PRINCIPIO
PODEMOS ALQUILAR
LA CÁMARA... YA HE

HABLADO CON
ALGUIEN...

ESO 
SUPONDRÁ
GASTOS...

¿SÍ?

TENDREMOS QUE
PAGAR ALGUNOS
IMPUESTOS...
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¿Y HACER
UNA PÁGINA

WEB?

CLARO, SÍ, PENSAMOS 
EN TODAS LAS POSIBILIDADES

DE PROMOCIÓN CUANDO 
HACÍAMOS EL PLAN DE

EMPRESA.... YA SABES QUE 
EL PROBLEMA ES DARNOS A

CONOCER A NUESTROS 
CLIENTES POTENCIALES...

Y NO HACER 
GASTOS ABSURDOS...
PORQUE NO PODÉIS
PONER ANUNCIOS EN

TELEVISIÓN, 
EVIDENTEMENTE...

EVIDENTEMENTE.

ESO SÍ QUE ES
UN PUNTAZO...

¿TIENES 
ALGUNA IDEA?

Y TANTO, ROBERTO.
AHORA YA ESTAMOS

PENSANDO EN LA PUBLI-
CIDAD Y TODO ESO...

EN CAMBIO, SÍ 
QUE PODÉIS HACER

UN PLAN DE 
MAILING, E INCLUSO
REPARTIR PROPA-

GANDA A DOMICILIO,
O ANUNCIAROS 

EN REVISTAS ESPE-
CIALIZADAS Y
LOCALES...

Y TANTO. PENSAMOS 
EN ESO, Y EN HACER 
UN BUEN CATÁLOGO DE
NUESTROS SERVICIOS, 
ANUNCIARNOS EN LAS 
PÁGINAS AMARILLAS...

PUES NO, 
EN ESO NO
PENSAMOS...

AHAA, PUES EN ESTO
ESTOY A VUESTRA 

DISPOSICIÓN... PERO NO
ES TODO... POR CIERTO,
¿TENÉIS UN LISTADO 

DE PRECIOS?

YA HEMOS RELLENADO 
LOS PAPELES PARA CREAR
EL NEGOCIO... ¿Y SABES
QUÉ? NO HA SIDO TAN 

DIFÍCIL COMO PENSÁBAMOS.
HEMOS IDO A LA

VENTANILLA ÚNICA, Y NOS
HAN AYUDADO A HACER
TODOS LOS PAPELES DE

UNA VEZ...
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MIRA, YA HA
LLEGADO
JUANA... 

EH, JUANA,
¡VEN!

TENGO ALGO
DE PRISA,
ROBERTO.

¿PRISA?
¿QUÉ TE
LLEVAS
ENTRE
MANOS?

¿BOCATAS?

NO TE RÍAS...
DIME, ¿TE

PUEDO AYUDAR
EN ALGO?

ME PARECE QUE SÍ,
ROBERTO... Y TÚ TAM-
BIÉN, MIGUEL. PORQUE
ENRIQUE Y YO HEMOS
DECIDIDO EMPEZAR A
HACER LOS PAPELES

PARA LEGALIZAR 
NUESTRA EMPRESA 
DE AUDIOVISUALES...

¡ÉSTA SÍ QUE ES UNA
BUENA NOTICIA! PERO,

¿HABÉIS HECHO EL PLAN DE
EMPRESA Y TODO ESO?

ME PARECE 
QUE NOSOTROS TEN-

DREMOS QUE 
IMPROVISAR SOBRE
LA MARCHA... ¡EL

TRABAJO NOS LLAMA!

PERO, TÍA, ¿NO ES 
UN POCO PRECIPITADO
ESO? ¿LO TENÉIS 
BASTANTE CLARO?

YA TE DIGO, NOS 
TENEMOS QUE LANZAR,

ENRIQUE Y YO. NO
PODEMOS DESAPROVE-
CHAR EL MOMENTO...

DESPUÉS YA VEREMOS...

EN TODO CASO,
CONTAD CONMIGO...
OS AYUDARÉ CON
MUCHO GUSTO, YA

LO SABÉIS...

HOMBRE, CLARO... ESTAMOS
HACIENDO UN CATÁLOGO 

COMPLETO DE SERVICIOS Y
PRECIOS... Y TENEMOS BUE-
NAS REFERENCIAS DE LO

QUE HAY EN EL MERCADO...
¡SOMOS COMPETITIVOS!
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¡CORTAMOS 
UN RATO! ¡HA 

QUEDADO BIEN!

CINCO AÑOS DESPUÉS... 

¿QUÉ TAL, 
ENRIQUE?

MUY CANSADO,
JUANA. ME HE
PASADO MEDIA
NOCHE MONTAN-
DO... ¿Y TÚ?

ACABO DE VOLVER 
DE BARCELONA. HE

HABLADO CON LOS DE
VÍDEO17. NECESITAN

NUESTRA AYUDA PARA
ACABAR EL MONTAJE
DE UN PROGRAMA. NO

HAY DEMASIADO 
PRESUPUESTO, PERO 

NO ESTÁ MAL...

¡BUF! CUANDO EMPE-
ZAMOS CON ESTE

NEGOCIO NO ESPERA-
BA QUE IRÍA TAN
ESTRESADO...

YA, TIENES RAZÓN... NO
CALCULAMOS DEL TODO
BIEN NUESTRAS FUERZAS.
ESTO NO ES UN CAMINO

DE ROSAS, Y ESTÁ
CLARO QUE NO TODO 
SON VÍDEOS GUAYS DE
GRUPOS MUSICALES, ETC.

NO QUIERO NI 
PENSAR EN AQUEL

MOMENTO, AL PRINCIPIO,
CUANDO ESTUVIMOS A
PUNTO DE DEJARLO
TODO... ESTÁBAMOS
OBSESIONADOS CON
LA IDEA DE SER LOS
MÁS VANGUARDISTAS, 

PUES YA PUEDES
EMPEZAR A 

PREPARAR ESOS
PROGRAMAS DE
CONTABILIDAD

TUYOS...

DIME AHORA, 
¿NO ERAN TAN 
ABURRIDOS MIS 
PROGRAMAS DE
CONTABILIDAD?

Y NOS TOPAMOS 
CON EL MERCADO...
¿RECUERDAS LA

CARA QUE PUSO EL
DIRECTOR DE LA
PRODUCTORA DE
VÍDEOS CUANDO 
LE PRESENTAMOS

NUESTRO TRABAJO?
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POR CIERTO, HAY UNA
EMPRESA DE ZAPATOS

QUE NOS QUIERE
PEDIR UN ANUNCIO
PARA LA TELEVISIÓN
LOCAL. QUIEREN ALGO
ATREVIDO, MODERNO...

¡MUY BIEN! ¡SUERTE
QUE AÚN QUEDAN

ALGUNAS SATISFACCIO-
NES! Y HABLANDO DE
TRABAJO, ¿CÓMO LES
VA A MIGUEL, MARINA 

Y ANDREA?

¿NO SABES
QUE

ANDREA
LOS HA
DEJADO?

¿QUEEÉ?
LA HA CONTRATADO 
UNA GRAN EMPRESA... 
LE PAGAN UNA PASTA
GANSA... A ELLA NO LE
GUSTABA LA INSEGURI-
DAD DE NO TENER

SUELDO FIJO. PUEDE QUE
ESPERARA HACER MUCHO

DINERO ENSEGUIDA...

NO SE TRATA
DE HACERSE
MILLONARIO

EN DOS DÍAS,
CLARO...

ADEMÁS, YA SABES 
QUE HAN TENIDO ALGUNOS
PROBLEMAS... PERO SAL-
DRÁN A FLOTE. TIENEN

DEMASIADOS CLIENTES, Y
HAN TENIDO QUE CONTRA-

TAR A GENTE. QUIZÁS
ANDREA NO ENCONTRABA
SU LUGAR EN UNA EMPRE-
SA QUE CAMBIABA TANTO... 

ERA BUENO, PERO NO
ERA LO QUE ÉL QUERÍA...
¡QUÉ FRACASO! SUERTE
QUE NO TIRAMOS LA 

TOALLA, Y QUE SUPIMOS
ADAPTARNOS A TIEMPO... 

RECUERDA QUE TAMBIÉN
NOS ASESORARON EN 
LA ASSOCIACIÓ DE

JOVES EMPRESARIS... 

¡JA! ¡MIRA QUIEN HABLA!
NOSOTROS NO HICIMOS 
PLAN DE EMPRESA, ¡Y 

YA VES! ¡QUERÍAMOS DAR
SERVICIOS ESPECIALIZADOS A
LAS PRODUCTORAS, Y HEMOS

ACABADO MONTANDO 
UNA PRODUCTORA!
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¡EH, AMIGOS!
¿CÓMO VA

ESO?

¡LLEGAS
TARDE,
CHAVAL!

¿QUÉ QUERÉIS? HE
TENIDO PROBLEMAS

CON EL ORDENADOR...
SIEMPRE HAY ALGO...

¡HACÍA
SIGLOS QUE
NO TE VEÍA!

¡YA 
QUISIERA

VENIR AQUÍ
TODOS 

LOS FINES
DE 

SEMANA!

EH, CHAVAL, QUE
TRABAJEMOS 
NO QUIERE
DECIR QUE 
NO HAGAMOS

DEPORTE Y NOS
DIVIRTAMOS...

Y TANTO. ¡HE
DEJADO LA
CÁMARA EN

CASA!

¿JUEGAS, NO,
ENRIQUE?

A VECES LA COSAS
SON ASÍ. NO TODO 
ES TAN SIMPLE...

NO ME DIGAS ESO...
¡SÓLO SI PUDIÉSE-
MOS CONTRATAR
DOS TÉCNICOS DE

MONTAJE...!

PERO NO AHORA,
ENRIQUE. NOS TEN-
DREMOS QUE CON-
FORMAR CON EL

AYUDANTE DE CÁMA-
RA Y HACER HORAS...

SÍ, Y YA ES
HORA DE
SEGUIR...

¡ATENTOS TODOS!
¡CONTINUAMOS! 

TÚ VAS CON NOSOTROS, ¿EH?

¡PERFECTO!
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¿SOCIOS? 
¿NO LO 
SABES?

¡EH, HOLA, SOCIOS! ¿QUÉ DEBO
SABER?

ÉSTOS HAN 
CONTRATADO AL
GENIO DE LAS
FINANZAS... SE

NOS HAN 
ADELANTADO...

EH, ROBERTO,
ESTO ES

DEMASIADO...

Y ADEMÁS LLEVO
UNA CÁMARA
PARA DEJAR

CONSTANCIA DE
ESTE MOMENTO...

¡POSAD, CHICOS!
¡SONREÍD PARA 
LA CÁMARA!

HOY NO 
TE NECESITAMOS
PARA FILMAR. 

¡HAY ALGUIEN QUE
VENDRÁ A GRABAR
CÓMO OS GANAMOS!

ERES DEMASIA-
DO OPTIMISTA,

MIGUEL... ¡VENGA,
ENRIQUE, SACA!

NO NOS DAMOS
POR VENCIDOS...

MIRAD AHÍ.
LLEGAN

REFUERZOS...

¡YA LO VES, MIGUEL!
¡PUNTO PARA NOSOTROS!

AHORA DECID SÍÍÍÍ...
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¿DE QUÉ TE
RÍES, ROBERTO? 

¡JA, JA, JA! ¿VEIS ESTO? 
¡QUÉ CARAS!

Y AHORA, CHICOS, TODOS 
A SUS PUESTOS. 

¡EL PARTIDO CONTINÚA!

¡EH! ¡ESPERA!

AHORA YA ESTÁ...

FIN
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ANEXO 1ANEXO 1

# Cuestionario. Soy emprendedor?

A continuacion te presentamos un cuestionario para
que puedas analizar tu potencial empresarial. Escoge

tus respuestas (A, B, C o D) entre estas cuatro
posibilidades:

A = SÍ / TOTALMENTE DE ACUERDO
B = BASTANTE/A MENUDO
C = UN POCO / ALGUNA VEZ
D = NO/NUNCA

TOTALES:

60 O MÁS PUNTOS

Sin duda dispones de un buen
potencial y tu perfil tiene las
características de un emprendedor.
Esto no quiere decir que tengas el
éxito asegurado, pero sin duda, a
nivel personal, tienes una buena
base. Continua trabajando en ello.

DE 30 A 59 PUNTOS

En principio reúnes muchas de las características
adecuadas para ser un buen emprendedor. Aún así,
hay ciertos puntos en los que deberías mejorar en el
caso de que tus proyectos fuesen por ese camino.

MENOS DE 30 PUNTOS

Aunque en tu perfil haya alguna de las características
de un emprendedor, en la mayoría de los aspectos
parece que deberías adquiririr los hábitos.

1. Afrontas los problemas de manera optimista?
2. Tienes confianza en tus posibilidades y capacidades?
3. ¿Te consideras bueno y constante en aquello que sabes hacer?
4. ¿Tienes facilidad para comunicarte?
5. ¿Te consideras creativo?
6. ¿Te consideras una persona adaptable a los cambios?
7. ¿Tomas la iniciativa frente a situaciones nuevas o difíciles?
8. ¿Tienes predisposición a asumir riesgos?
9. ¿Tomas notas por escrito de tus proyectos?
10. ¿Tienes motivación para acabar las tareas que otros te piden que hagas?
11. ¿Te resulta fácil asignar tareas a los demás?
12. ¿Sabes trabajar en equipo?
13. ¿Sabes administrar el dinero de que dispones? 
14. ¿Tienes facilidad para resolver los problemas mediante la negociación y el diálogo?
15. ¿Planificas tus tareas?
16. ¿Te planteas los temas con visión de futuro?
17. ¿Cumples las fechas que te fijas para acabar un trabajo? 
18. ¿Sacrificas tu tiempo libre si el trabajo lo exige?
19. ¿Te gustaría disponer de autonomía en tu futuro trabajo?
20. ¿Crees que es bueno arriesgar la seguridad económica de un trabajo fijo con tal de llevar a cabo un proyecto?

PUNTUACIONES

Asigna a cada
respuesta:

A = 4 PUNTOS
B = 3 PUNTOS
C = 2 PUNTOS
D = 1 PUNTO
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ANEXO 2ANEXO 2

# Sopa de letras:

36

F F M C V L I D E R A Z G O Z X O

P Z A I M E R C A D O S T Y I W Z

L F Ñ M R P M O Z I C N 0 X O C A

A I U A P R O M O C I O N I I V S

N N F E Q L E F V I S S R D N I I

D A F L H W G S I T G A B D T N S

E N O I N A R L T A S B S C E V T

E C T B Q M R X A E L S X R R E E

M I V E S Q O T R E D I Z E N R N

P A Q O X G H P E P T F O A E S C

R C I C O S M H P O O C J T T I I

E I C V C E Y R O A A U H I H O A

S O S X N S E C N L Y I S V I N B

A N V E I X L O A P G M R I D E A

C X V I D E O N L F F F J D Ç S N

D O F G H H V F P F G O P A Y H N

J N E G O C I O V T F F I D T V B

En esta Sopa de Letras encontrarás 13 palabras relacionades con el Cómic. Del conjunto
de palabras, 2 hacen referencia a habilidades del emprendedor, 6 hacen referencia al
proceso de creación de empresa y 5 a entidades que apoyan la creación de empresas.

Solución: liderazgo, plan de empresa, financiación, promoción, FUE, creatividad, idea, IMFOF, mercado, ISBA, plan operativo,
joven empresario, AELIB.



ANEXO 3ANEXO 3

# Esquema del proceso de creación de una empresa:

IDEA DE NEGOCIO

PLAN
OPERATIVO

PLAN DE
RECURSOS
HUMANOS

PLAN
JURÍDICO
FORMAL

FUENTES DE FINANCIACIÓN

FINANCIACIÓN
PROPIA

FINANCIACIÓN
AJENA

AYUDAS Y
SUBVENCIONES

PLAN DE
MÁRKETING

PLAN
ECONÓMICO
FINANCIERO

PLAN DE EMPRESA

OPORTUNIDAD DE NEGOCIO

PREDISPOSICIÓN EMPRESARIAL

TRÁMITES DE CONSTITUCIÓN DE LA EMPRESA
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ANEXO 4ANEXO 4

CARACTERÍSTICAS EMPRESARIO INDIVIDUAL COMUNIDAD BIENES (CB) COOPERATIVA

Nº SOCIOS 1 persona física Mínimo 2 Mínimo 3

CAPITAL SOCIAL No Sin mínimo Mínimo que establezcan sus
estatutos

RESPONSABILIDAD Personal ilimitada Solidaria con todo su patrimonio Limitada al capital de la empresa

SEGURIDAD SOCIAL Autónomo Autónomo para los socios activos
Socios capitalistas, no

Socios trabajadores pueden
optar al régimen general o
especial de autónomos
Socios colaboradores no
generan alta

REQUISITOS
FORMALES

Fiscales:
• Alta censal y en el IAE
• Legalización libros contabilidad
Laborales:
• Alta Autónomo
• Obtención libros
Municipales:
• Licencia de obras (si las hay)
• Licencia de actividades

Fiscales:
• Solicitud de NIF
• Alta censal y en el IAE
• Legalización libros contabilidad
Laborales:
• Alta Seguridad Social
• Obtención libros
Municipales:
• Licencia de obras (si las hay)
• Licencia de actividades
Mercantiles:
• Subscribir un documento o

contrato que no se elevan a
escritura pública salvo que se
aporten bienes inmuebles

Fiscales:
• Alta censal sociedad
• Legalización libros contabilidad
• Alta de IAE
Laborales:
• Alta S. Social empresa
• Alta S. Social de los trabajadores
• Obtención libros
Municipales:
• Licencia de obras (si las hay)
• Licencia de actividades
Autonómicas:
• Inscripción en el registro de

Coop. mercantiles
• Libro de socios
• Libro de actas
•  Libro de aportaciones de capital

FISCALIDAD Beneficio atribuible a la base
imponible en el IRPF (estimación
directa o módulos)
Pagos trimestrales a
cuenta del IRPF
Declaración trimestral de IVA

Beneficio atribuible a la base
imponible en el IRPF (por
módulos o estimación directa)
Pagos trimestrales a cuenta del
IRPF
Declaración trimestral de IVA

Impuesto de sociedades
(20% sobre beneficio)
Pagos trimestrales a cuenta
del IS
Declaración trimestral de IVA

Trámites de alta ➔ 120 €
Licencia de apertura ➔ 901 €

Trámites de alta ➔ 210 €
Licencia de apertura ➔ 901 €

Trámites de alta ➔ 240 €
Licencia de apertura ➔ 901 €

COSTE CONSTITUCIÓN
(APROX.)
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CARACTERÍSTICAS SOCIEDAD LIMITADA SOCIEDAD ANÓNIMA SOCIEDAD LABORAL
(LIMITADA –SLL– O ANÓNIMA –SAL)

Nº SOCIOS Mínimo 1 socio (SL unipersonal) Mínimo 1 socio Mínimo 3 socios

CAPITAL SOCIAL

RESPONSABILIDAD Limitada al capital de la empresa Limitada al capital de la empresa Limitada al capital de la empresa

SEGURIDAD SOCIAL Ídem SL Por regla general, los socios
trabajadores, en Rég. Gral.

REQUISITOS
FORMALES

Mercantiles:
• Certificación negativa del

nombre
• Escritura de constitución y

estatutos
• ITP y AJD (Impto. Actos

Jurídicos Doc.)
Fiscales:
• Alta censal sociedad
• Alta de IAE
• Legalización libros contabilidad
Laborales:
• Alta S. Social empresa
• Alta S. Social de los trabajadores
• Obtención libros
Municipales:
• Licencia de obras (si las hay)
• Licencia de actividades

Ídem SL Ídem SL/SA
Además de los señalados,
inscripción en el Registro de
Sociedades Laborales de la
Conselleria de Treball

FISCALIDAD Impto. Sociedades (30% sobre
los primeros 90.151 € de
beneficio; el resto tributa al 35%)
Pagos trimestrales
a cuenta del IS
Declaración trimestral de IVA

Ídem SL Ídem SL/SA

1 Capital (ITP y AJD) ➔ mín. 60 €
Registro, notaría, estatutos, escritura
constitución ➔ 900-1.022 €
Licencia de apertura ➔  901 €

1 Capital (ITP y AJD) ➔ mín. 600 €
Registro, notaría, estatutos,
escritura constitución  ➔ 1.200  €
Licencia de apertura ➔  901 €

Ídem SL o SA, en función del caso

Mínimo 3.005 € (totalmente
suscrito y desembolsado)

Mínimo 60.100 € (se permite que
sólo se desembolse un 25% del
capital subscrito).

Mínimo 3.005 € (SLL),
Mínimo 60.100 € (SAL)
Los socios trabajadores deben
tener más del 50% del capital
Ningún socio puede tener más de
1/3 del capital

Socio administrador ➔ autónomo
Socios trabajadores o resto
trabajadores ➔ Rég. Gral.
Socios capitalistas ➔ no asegurados

COSTE CONSTITUCIÓN
(APROX.)
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